
MÁS CERCA DEL CLIENTE
El laboratorio sigue profesionali-
zando sus áreas con el objetivo de 
afianzar el vínculo con veterinarios 
y productores ganaderos.

ENFERMEDADES VENÉREAS
Claves para avanzar en el control 
de una problemática que aún hoy 
impide mejorar los rendimientos 
productivos de los rodeos.

DIARREA DE LOS TERNEROS
Consejos para prevenir uno de los 
principales inconvenientes que plan-
tea la época del año en el manejo de 
la hacienda.

Año 5, N° 11 | 2019 | Actualidad, información, notas técnicas y de interés general. Distribución gratuita.

La Revista del Laboratorio CDV para el sector veterinario

Aprobado y comercializado el primer lote de vacuna anti-
aftosa elaborado por CDV, el laboratorio sigue cumplien-
do con su promesa de valor en el sector veterinario.
Páginas Nº 20 y 21.

PROMETIMOS
CUMPLIMOS
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Con el objetivo de seguir generando y difundien-
do contenidos de calidad que aporten a la actualiza-
ción de veterinarios y productores ganaderos, lan-
zamos esta edición de la Revista CDVET, una nueva 
apuesta de CDV por mantener un estrecho vínculo 
con sus clientes a lo largo de toda la Argentina.

El laboratorio se encuentra hoy creciendo puertas 
adentro y en pleno proceso de expansión en el mer-
cado veterinario. Tal es así, que hemos incorporado 
profesionales al área de Servicio Técnico a fin de tra-
bajar junto con los productores ganaderos de todo el 
país. Queremos estar más cerca de nuestros clientes 
y vamos a hacerlo. ¿Cómo? Por ejemplo, profundi-
zando las inversiones en el área de Marketing y de-
sarrollando un plan de comunicación integral para 
consolidar la imagen de CDV en el mercado. 

Más allá de esto y junto a nuestros equipos técni-
cos y comerciales, buscaremos afianzar las relaciones 
y estar atentos a las necesidades que se nos plantean 
en el día a día. El objetivo es trabajar junto a veteri-
narios y productores en la incorporación de Planes 
Sanitarios Preventivos en los establecimientos para 
lograr mayor productividad en sus rodeos bovinos. 

No podemos olvidar que en Argentina, cada 100 
vacas se destetan solamente 63 terneros, situación 
que -como profundizaremos a lo largo de esta publi-
cación- puede mejorar en gran medida con un buen 
manejo, nutrición y la aplicación de un correcto 
calendario de vacunaciones. Sobre este último con-
cepto sustentaremos buena parte de la comunica-
ción de la empresa, sumado a otras acciones, como 
por ejemplo sostener políticas comerciales que se 
respeten en el tiempo, lo cual facilitará a la cadena 
el acceso a productos de calidad. Esto sin dudas nos 
permitirá lograr credibilidad y confianza en nues-
tros clientes, promoviendo relaciones a largo plazo.

Más allá de estos temas, a lo largo de las próxi-
mas páginas también podremos compartir con us-
tedes la inmensa alegría que invadió a las casi 200 

personas que trabajan en 
CDV cuando, a comienzos de 
año, el Senasa aprobó la nue-
va vacuna antiaftosa que es 
elaborada en la unidad pro-
ductiva que la empresa habi-
litó hacia finales de 2017 en 
el Parque Industrial de Pilar, 
Buenos Aires, tras una inver-
sión que con el tiempo superó los US$ 40 millones.

Tal como reforzará Juan Roo en una completa en-
trevista dentro de esta Revista CDVET, logramos ha-
cer realidad una promesa realizada en 2015, cuando 
nos comprometimos a invertir y construir una nueva 
planta con el objetivo de ampliar la oferta de vacu-
na de calidad y ponerla a disposición del productor 
argentino y de la región. Prometimos y cumplimos. 
El primer lote de nuestra vacuna ya fue comerciali-
zado y sin dudas representa un espaldarazo a todo 
el trabajo que CDV viene realizando. En otra nota, el 
Gerente de Servicios de Laboratorio de Diagnóstico 
Veterinario, nos presenta los servicios que ofrece 
para que veterinarios y productores puedan trabajar 
de manera eficiente y preventiva sobre las enferme-
dades que afectan a los bovinos. ¿Y qué decir de la 
línea de vacunas tradicionales de la empresa? Con 
una fuerte participación durante la campaña de des-
tete, nos preparamos para afrontar el invierno, ofre-
ciendo distintas alternativas para hacer frente a la 
Diarrea de los Terneros, problemática que sin duda 
debe ser abordada en estos tiempos, a fin de evitar 
pérdidas y mantener la rentabilidad del rodeo. Allí 
estaremos presentes, junto a los actores de la gana-
dería proveyendo de servicios de diagnóstico y vacu-
nas de calidad que aseguren el mejor rendimiento 
de los bovinos. Ese es el plan.

Fernando Matticoli
Director Comercial en CDV
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NUEVA NORMATIVA EN MARCHA

al como destacara el Dr. Jor-
ge Hart, responsable del 
Programa de Brucelosis del 

Senasa, ante distintos medios de co-
municación, el nuevo plan de Control 
y Erradicación de la enfermedad apro-
bado por el ente sanitario argentino a 
mediados de febrero, por medio de la 
Resolución 67 de 2019, “facilita la in-
corporación de establecimientos consi-
derados libres, a través de una Declara-

ción Obligatoria de 

Status Sanitario (DOES)”.
Si bien la normativa se encuentra 

disponible en el Sitio Web www.senasa.
gob.ar (y también puede solicitarse en 
formato digital vía cdv@cdv.com.ar), 
vale destacar que uno de sus principales 
cambios respecto del Plan anterior tie-
ne que ver con que “con un único san-
grado de los animales, si resultan todos 
negativos, los establecimientos podrán 
incorporarse al status de libre”. 

La nueva estrategia facilita también 
el mantenimiento del menciona-

do status, ya que su 
validación se realizará 
a partir de una vigilan-
cia anual, con un mues-
treo parcial de los ani-
males. “En el caso de los 
tambos, incluso podrán 
hacer pruebas directa-
mente en leche”, explicó 
Hart, quien dejó en claro 
también cuál será el rol 
de la actividad privada 
en el cumplimiento de la 
estrategia oficial: “Todas 
estas pruebas tienen que 
ser realizadas por veteri-
narios acreditados por el 
Programa de Brucelosis del 
Senasa, y las pruebas pro-
piamente dichas, efectuadas 
en los laboratorios de red 
habilitados por el ente”.

A SANEAR SE HA DICHO
A aquellos establecimientos que 

resulten con reaccionantes positivos a 
la enfermedad se les exigirá un plan de 
saneamiento, el cual deberá ser pre-
sentado dentro de los 60 días luego de 
obtenidos los resultados positivos.

El Senasa exigirá que sean informa-
das dos acciones con fechas de cumpli-
miento efectivo: una de próximo diag-
nóstico y otra de eliminación de los 
animales positivos. Llegada la fecha, 
el productor tiene que presentar una 
nueva serología y la fecha de elimina-
ción debe coincidir con el Documento 
de Tránsito Electrónico (DT-e) de envío 
a faena de esos animales positivos. 

Cumplidas las acciones, el pro-
ductor junto con su veterinario de-
berán presentar nuevas fechas para 
continuar con el trabajo de sanea-
miento. Estas fechas presentadas no 
pueden superar los 365 días entre 
ellas, porque debe existir un trabajo 
anual de saneamiento.

¿Cuándo finaliza el plan de sanea-
miento? Cuando se presenten dos 
diagnósticos negativos de la totalidad 
de los animales susceptibles, separa-
dos entre 6 y 12 meses. A partir de ese 
momento, el establecimiento obten-
drá el estatus de libre. El plan a reali-
zar no puede superar los tres años de 
trabajo total, incluidos los diagnósti-
cos de finalización.

¿Y LAS PRUEBAS DIAGNÓSTI-
CAS PREVIAS?

Aquellos sangrados que hayan sido 
realizados entre el 1° de octubre de 
2018 y el 3 de abril de 2019, día en que 
entra en vigencia el nuevo plan, serán 
reconocidos para el cumplimiento de 
la Determinación Obligatoria de Esta-
tus Sanitario (DOES). Dichos protoco-
los diagnósticos deben ser presenta-
dos en la oficina local del Senasa, hasta 
tanto se encuentren disponibles otros 
canales de registro. Cuando los pro-
cedimientos de diagnóstico cumplan 
con los requisitos de la norma 

y hayan resultado negativos, los esta-
blecimientos podrán ser considerados 
como libres de brucelosis bovina. 

Si dichos diagnósticos no fueron 
realizados a la totalidad de los anima-
les susceptibles de cada rodeo, po-
drán completarse mediante protocolos 
complementarios que incluyan el san-
grado de los animales faltantes o de la 
totalidad de las unidades productivas 
del establecimiento.

También podrán reconocerse como 
posibles establecimientos libres a 

aquellos que presenten anteceden-
tes negativos de dos o más sangrados 
anuales que no fueron registrados du-
rante la aplicación del plan anterior.

Por su parte, los establecimien-
tos que ya se encuentran registrados 
como libres podrán validar su esta-
tus mediante la vigilancia anual, se-
gún se describe en la tabla del Ane-
xo III de la Resolución 67/2019; en el 
caso de los tambos, podrán hacerlo 
también mediante la Prueba del Ani-
llo en Leche (PAL). 

BRUCELOSIS: “EL NUEVO PLAN 
FACILITA LA INCORPORACIÓN DE 

ESTABLECIMIENTOS LIBRES”
A principios de febrero y por medio de la Resolución 67/2019, 
el Senasa aprobó una nueva estrategia de Control y Erradica-
ción contra una enfermedad que no solo afecta la producción 

animal, siendo una limitante para la exportación de carne y 
leche, sino también la Salud Pública.

T

Jorge Hart. Senasa.

A lo largo del 2018 se realizaron re-
uniones entre el Senasa y los labo-
ratorios veterinarios productores de 
vacunas contra la brucelosis, a fin de 
coordinar las cantidades necesarias 
de producción y aprobación de series, 
para que estén así disponibles para 
su aplicación en coincidencia con las 
fechas previstas para las campañas, 

llevadas a cabo junto con la vacuna-
ción de fiebre aftosa, dos veces al 
año. “Durante 2018 se aprobaron 
8.320.996 dosis de vacuna antibru-
célica B. abortus cepa 19, cantidad 
suficiente para vacunar las terneras 
nacidas cada año en el país, número 
estimado en 7.500.000”, aseguraron 
desde el Senasa.

VACUNAS ASEGURADAS
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¿QUÉ ES LA DOES?
La “Determinación Obligatoria 

de Estatus Sanitario a Brucelosis”, 
es un diagnóstico serológico de la 
totalidad de los animales suscepti-
bles del establecimiento.

¿CUÁL ES EL PLAZO PARA 
CUMPLIR CON LA DOES?

El plazo establecido para cumplir con 
la DOES es de dos años. No obstante, se 
solicita a todos los productores, realizar 
esta determinación de estatus a la ma-
yor brevedad posible para poder avan-
zar con la identificación de predios con 
o sin infección y acelerar el proceso de 
lucha contra la enfermedad.

RESULTADOS NEGATIVOS EN 
LA DOES

¿QUÉ OCURRE SI LA TOTA-
LIDAD DE LAS MUESTRAS 
RESULTAN NEGATIVAS?

El establecimiento sólo con un 
diagnóstico negativo obtendrá el 
estatus de establecimiento libre de 
brucelosis bovina. Esto facilita alcan-
zar y mantener el estatus de libre de 
los establecimientos, que además 
podrán movilizar animales sin nece-
sidad de diagnósticos previos. Este 
estatus será registrado en el Sigsa y 
desde ese momento, se habilitarán 
las posibilidades de movimientos 
para el mismo.

¿CUÁL ES LA VIGENCIA DEL 
ESTATUS DE ESTABLECI-
MIENTO LIBRE DE BRUCE-
LOSIS BOVINA?

El estatus de establecimiento li-
bre de brucelosis bovina deberá ser 
mantenido por una vigilancia anual, 
realizando un muestreo parcial de 
los animales.

RESULTADOS POSITIVOS EN 
LA DOES
¿QUÉ SE DEBE HACER ANTE 
RESULTADOS POSITIVOS EN 
LAS MUESTRAS?

El productor, junto con su veteri-
nario acreditado, deberán diseñar un 
plan de saneamiento para eliminar la 
infección de su rodeo.

¿EN CUÁNTO TIEMPO SE DEBE PRE-
SENTAR EL PLAN?

Dentro de los 60 días luego de obte-
nidos los resultados positivos.

MOVIMIENTOS

¿CÓMO SE REALIZARÁN LOS 
CONTROLES DE MOVIMIEN-
TOS DE ESTE NUEVO PLAN?

Los establecimientos que ten-
gan estatus de libre de brucelosis 
podrán mover animales a cualquier 
destino sin la necesidad de realizar 
diagnósticos previos. Los estableci-
mientos que no posean estatus de libre, es decir, aquellos que todavía 

no hayan realizado la DOES o que se 
encuentren en plan de saneamien-
to, deben realizar un diagnóstico de 
los animales antes de ser enviados a 
otros establecimientos que realicen 
actividad reproductiva.

¿EN QUÉ ANIMALES SE DEBE 
REALIZAR ESTE DIAGNÓSTI-
CO DE MOVIMIENTO?

Se debe realizar a las categorías 
susceptibles: hembras mayores de 
18 meses y machos enteros mayores 
de 6 meses. 

RESOLUCIÓN 67/2019

EL SENASA RESPONDIÓ LAS PREGUNTAS
Compartimos una serie de interrogantes que desde el Senasa 
se respondieron en relación con el nuevo Plan de Brucelosis 
que entró en vigencia el 3 de abril de 2019.

TABLA DE MUESTREO PARA 
EL MANTENIMIENTO DEL 
ESTATUS SANITARIO

Los animales a seleccionar para el 
muestreo deben ser los considera-
dos de mayor riesgo de presentar 
la enfermedad: hembras con fallas 
reproductivas o vacías tras el ser-
vicio, y/o animales ingresados de 
otros establecimientos.

Bovinos susceptibles
a Brucelosis

Bovinos a 
muestrear

Hasta 50 35

De 51 a 60 39

De 61 a 80 46

De 81 a 90 49

De 91 a 100 54

De 101 a 150 61

De 151 a 300 81

De 301 a 400 106

De 401 a 500 133

De 501 a 750 199

De 751 a 1.000 265

De 1.001 a 2.000 284

De 2.011 a 5.000 o más 297



8 9

ENTREVISTA

cargo de la Dirección Comer-
cial del Laboratorio CDV, 
Fernando Matticoli, repasa la 

actualidad de una empresa que invierte 
en la profesionalización de sus áreas y 
planifica sus acciones técnicas y comer-
ciales pensando siempre en la satisfac-
ción de las demandas de sus clientes.

“Estamos en un momento de creci-
miento interno, como empresa, y de ex-
pansión en el mercado veterinario. En ese 
marco y a lo largo del último año, hemos 
incorporado personal en el 
área de Servicio Técnico con el 
objetivo concreto de trabajar 
junto con los productores ga-
naderos de todo el país. Ade-
más, estamos realizando capa-
citaciones a nuestro Equipo de 
Ventas para avanzar sobre las 
oportunidades de crecimiento 
junto a nuestros clientes”, explicó Fernan-
do Matticoli. Y completó: “Esta evolución 
de CDV sin dudas se tradujo en un incre-
mento de las ventas de vacunas para bovi-
nos y una mayor participación en un mer-
cado veterinario que se muestra estable en 
los últimos años a nivel local”.

¿CUÁLES SON LOS OBJETI-
VOS EN LA ESTRATEGIA CO-
MERCIAL DE CDV?

Fernando Matticoli: Este año va-
mos a profundizar las inversiones en 
marketing, con acciones a la medida 

Tenemos un Equipo Comercial que 
cubre toda la Argentina, organizado 
para generar la mayor cantidad posi-
ble de contactos con los clientes en el 
menor tiempo. De esta forma podemos 
visitar a los clientes más de una vez en 
el mes, logrando afianzar la relación y 
estar atentos a sus necesidades.

Contamos con un departamento de 
Servicio Técnico, que está trabajando en 
forma conjunta con los vendedores. El 
objetivo es que puedan trabajar con los 
veterinarios y productores, fijar Planes 
Sanitarios para lograr mayor productivi-
dad en sus rodeos y atender cualquier 
necesidad que requieran.

¿CUÁL VA A SER EL FOCO 
DEL EQUIPO DE TRABAJO EN 
ESTE 2019?

El foco que tenemos para este año 
es profundizar el relacionamiento con 
los clientes actuales y aumentar la 
base de clientes en los puntos del país 
que nos hace falta fortalecer. También 
vemos muy importante trabajar en 
la comunicación tanto interna, como 
externa, de lo que invierte, produce y 
comercializa CDV. 

¿CÓMO EVALÚAN EL DES-
EMPEÑO DE CDV EN MATE-
RIA DE DISPONIBILIDAD DE 
STOCK Y TIEMPOS DE EN-
TREGA A LO LARGO DE 2018?

“ESTAMOS ATENTOS 
A LAS NECESIDADES 

DE LOS CLIENTES”

De la mano de su Servicio Técnico y en conjunto con el Equipo Comercial, el 
Laboratorio CDV trabaja con veterinarios y productores ganaderos, a fin de 

fijar planes sanitarios para lograr mayor productividad en los rodeos.

A de las necesidades de nuestros clien-
tes. Estamos desarrollando un plan de 
comunicación integral para consolidar 
la imagen de CDV en el mercado. Den-
tro de esa estrategia, buscamos acer-
carnos al veterinario y al productor 
ganadero para que conozcan los cam-
bios que venimos implementando y ser 
aliados en el camino de la producción 
de carne y leche a través de la preven-
ción de enfermedades que impiden el 
potencial rendimiento de los rodeos. 

No olvidemos que, actualmente el ín-
dice de destete en Argentina es del 63%. 

Es decir que cada 100 vacas, desteta-
mos solo 63 terneros, situación que se 
puede revertir con la aplicación de un 
correcto calendario de vacunaciones re-
comendado siempre por un veterinario. 

Haciendo números vemos que la 
sanidad es la inversión más baja y con 
mayor resultado para aumentar la pro-
ductividad: cada 10 puntos porcentua-
les que mejoremos el índice de destete, 
contaremos con más de 2 millones de 
cabezas por año, lo cual nos permitiría 

Durante el año pasado pusimos mu-
cho foco en disponer de los vacunas en 
los momentos de su aplicación; trabaja-
mos en forma conjunta con el área de 
Operaciones y A&F para visualizar las 
limitantes por parte de los proveedores 
de insumos, como así también falencias 
productivas, con el objetivo de estable-
cer medidas que nos permitan ser más 
eficientes en los costos. 

Logramos muchos avances, minimi-
zando los quiebres de stocks. 

Aún nos queda mucho por mejorar, 
pero no tenemos dudas de que este 
año vamos a estar mejor posicionados 
en este sentido.

¿CUÁLES SON LAS ACCIO-
NES QUE ESTÁN REALI-
ZANDO TANTO CON VE-
TERINARIOS, COMO CON 
PRODUCTORES Y LA CADE-
NA DE DISTRIBUCIÓN?

Estamos llevando a cabo un plan de 
comunicación anual, que incluye difu-
sión a través de las redes, comunicación 

destinar a los mercados externos, que 
cada vez requieren mayores cantidades 
de proteínas de origen animal.

¿QUÉ NOS PUEDE COMEN-
TAR RESPECTO DE LA VACU-
NA ANTIAFTOSA DE CDV?

En cuanto a la vacuna antiaftosa, 
este año liberamos el primer lote al 
mercado, el cual comercializamos 
en su totalidad en la primera cam-
paña de vacunación.

Proyectamos tener mayor 
disponibilidad en la segunda 
campaña, a medida que se 
vayan liberando los lotes que 
están en control oficial. Vale 
decir que la vacuna fue distri-
buida a través de las Funda-
ciones y los clientes de CDV.

¿Y EN CUANTO A LA PPD?
Por el lado de la PPD Bovina, realiza-

mos inversiones en el área, con el obje-
tivo de tener capacidad de producción 
suficiente para abastecer la totalidad 
del mercado local. Estamos expectantes 
que el mercado va a crecer, ya que las 
exigencias de los países donde Argen-
tina exporta sus carnes, requieren con-
troles de tuberculosis.

¿CÓMO ESTÁ CONFORMA-
DO EL EQUIPO TÉCNICO 
COMERCIAL?

online, de gráfica y TV. 
Esto es algo novedoso para CDV, ya 

que es el primer año que se realiza una 
campaña integral de comunicación. Por 
otro lado, y a nivel comercial, estamos 
ofreciendo promociones por campaña, 
tanto a veterinarios como a produc-
tores, en donde mostramos nuestra 
voluntad de acercarnos a los clientes, 
proveerlos de herramientas y, a su vez, 
fortalecer nuestra marca.

¿DE QUÉ MANERA LOGRA-
RÁN ESE OBJETIVO DE 
ESTAR MÁS CERCA DE LOS 
CLIENTES?

Lo más importante es la cercanía de 
CDV con los clientes y lo estamos alcan-
zando a través de la permanente comu-
nicación de nuestro equipo con ellos, 
planteando una política comercial seria, 
que respetamos a través del tiempo. 

De esta forma, logramos credibilidad 
y confianza en nuestros clientes, forta-
leciendo la relación y promoviendo re-
laciones a largo plazo. 

Fernando Matticoli. "Las acciones en Marke-
ting y Comunicación apuntan a revalorizar la 
imagen de CDV en el mercado".

» “La sanidad es la inversión más baja y con mayor 
resultado para aumentar la productividad de los rodeos 
bovinos: cada 10 puntos porcentuales que mejoremos el 
índice de destete, contaremos con más de 2 millones de 
cabezas adicionales por año”.

» “CDV está en un momento de cre-
cimiento interno, como empresa, y de 
expansión en el mercado veterinario”.
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os productores ganaderos 
argentinos representan el 
primer eslabón de la cadena 

de producción de alimentos. Trabajan 
incansablemente para producir más 
kilos de carne o litros de leche, produ-
ciendo de esa manera, proteína ani-
mal de alta calidad, con la seguridad 
sanitaria que hoy se requiere.

Los ministros de Salud del G-20 
acordaron cuatro prioridades sanita-
rias globales, dos de las cuales tienen 
relación directa con la producción pri-
maria del ganado vacuno: su biosegu-
ridad e inocuidad como alimento. 

En estos conceptos se engloban te-
mas como la resistencia a los antibió-
ticos (por uso sin prescripción / receta 
veterinaria) y la Tuberculosis.

Para esto cumplir con esto, el país 
necesita sí o sí que los productores 
tengan los animales de sus rodeos sa-
nos. ¿Y esto cómo se logra?  
• Cumplimiento estricto de un calen-

dario sanitario (planes de vacuna-
ción).

• Desparasitaciones estratégicas.
• Aportes nutricionales y minerales 

adecuados para cada categoría ani-
mal (nutrición).

• Control de Brucelosis y Tuberculo-
sis (Plan Nacional de erradicación y 
control en marcha en nuestro país).

• Bienestar animal.
• Agua (control bacteriológico y físi-

LA IMPORTANCIA DE DAR 
EL PRIMER PASO...

Campylobacter y Tricomoniasis son enfermedades que siguen vigen-
tes en cerca del 20% de los establecimientos del país. Su sola presen-

cia afecta los rendimientos productivos de todo el establecimiento.

L co químico chequeados periódica-
mente).

• Alimentos a suplementar como gra-
nos, silos, subproductos de maíz, 
algodón y de producciones regio-
nales, analizados previamente para 
detectar Micotoxinas.

• Revisación de los toros para control 
de enfermedades venéreas, que 
son hoy, la primera limitante. Son 
el punto de partida para empezar 
a pensar en aumentar los magros 
porcentajes de destetes del 60 o 65 
% históricos en la Argentina.

DAR EL PRIMER PASO
El objetivo del productor de cría es 

tener un ternero por vaca por año. 
Por lo tanto, su meta será preñar la 

mayor cantidad de vacas en el menor 
tiempo posible. 

O sea, el primer paso para lograrlo 
es detectar si sus toros tienen trico-
monas o campylobacter. 

Se trata de enfermedades venéreas 

que tenemos en la región hace más de 
50 años y que persisten hoy en el 15 
a 20% de establecimientos ganaderos 
en nuestro país. 

Un rodeo que tiene una enferme-
dad venérea preña cada 100 vacas, 
entre 40 a 70 dependiendo de cual 
enfermedad afecte al rodeo.

LA CLAVE, EL DIAGNÓSTICO 
Y LA PREVENCIÓN

En el laboratorio de diagnostico 
tenemos las pruebas puestas a punto 
desde hace mucho tiempo para detec-
tar los toros portadores o enfermos, e 
invertimos cada vez más dinero y es-
fuerzo en poner en marcha técnicas 
moleculares para aumentar la sensibi-
lidad y especificidad. 

En otras palabras, para que no 
queden toros positivos sin sacar en 
el rodeo. 

Cabe entonces la pregunta: ¿por 
qué no baja la prevalencia de las en-
fermedades venéreas?

Lamentablemente, el laborato-
rio no es el único eslabón de la di-
cha cadena. 

Hay otros puntos críticos a con-
trolar para evitar la situación actual. 
Estos son:
• Alambrados en mal estado.
• Potreros seguros.
• Vecinos que no controlan sus toros.
• Acercar siempre la misma canti-

dad de toros (todos los del cam-
po) las veces que el veterinario 
va a rasparlos.

• Vacunar a los toros contra enfer-
medades reproductivas.

• Vacunar a las distintas categorías 
susceptibles de contraer enferme-
dades reproductivas, en el momen-
to adecuado y siempre de la mano 
de un profesional veterinario.

• Identificación a fuego o doble cara-
vana de la torada.

• Contar con una manga segura para 
obtener una muestra adecuada.

• El personal de campo debe estar 
capacitado por el veterinario.

• El recorredor debe dar pronto aviso 
ante cualquier anormalidad (si hay 
más o menos toros de los que me-
tió a servicio).

• Tener toros de reemplazo contro-
lados para épocas de servicio ante 
una lesión de alguno de ellos.

• Olvidar aquello de que existen “to-
ros vírgenes” y por eso no los revi-

samos. Eso no es así.
• No dar segunda oportunidad a la 

vaca vacía al tacto…, el famoso 
“servicio de invierno”.

EL ABC DEL CONTROL DE 
VENÉREAS

Un punto central para el control 
de las enfermedades venéreas tiene 
que ver con que el productor cuen-
te con un servicio estacionado en 90 
días como máximo, ya que hay pro-
ductores de punta que preñan sus 
vacas en 60 días.

De esta manera se facilitan “todos” 
los trabajos sanitarios, tanto en los 
terneros nacidos, como en las vacas 
paridas. Por ejemplo, seremos más 
eficientes dando una vacuna contra 
la diarrea neonatal de los terneros en 
el último tercio de gestación; progra-
mando la nutrición de todas las vacas 
preñadas según la disponibilidad de 
pasto o reservas y concentrando las 
pariciones para tener el personal dis-
ponible solo en los 2 meses de parto 

para su atención, evitando así muer-
tes al nacimiento o perinatales.

Es estratégica la aplicación de va-
cunas sobre todo el rodeo susceptible 
de contraer enfermedades reproduc-
tivas y otra asociadas, en el momento 
indicado y siempre bajo la supervisión 
de un médico veterinario.

Más allá de estos, uno de los mayo-
res beneficios para el bolsillo del pro-
ductor será tener una tropa de terne-
ros pareja en kilos cuando se desteta, 
pudiendo defender mejor el precio de 
venta de su producto.

Si bien estas enfermedades vené-
reas no se transmiten al humano, y 
claramente no son tratadas en el G 20, 
vienen siendo un flagelo importante 
para poder desplegar todo nuestro 
potencial ganadero, y aumentar unos 
puntos en los porcentajes de destete, 
con alto impacto para el ingreso de di-
visas a nuestro país. Que quede claro, 
antes de correr, tenemos que caminar 
y para eso es fundamental dar nuestro 
primer paso. 

DIAGNÓSTICO VETERINARIO

Escribe: Fernando Luna

Laboratorio de Diagnóstico CDV

Fernando.luna@cdv.com.ar
Fernando Luna. "Los laboratorios de diagnóstico 
invertimos en ajustar las técnicas para ofrecer un 
servicio rápido y de calidad a los clientes".

» Resulta estratégico que los establecimientos avancen 
en consolidar servicios estacionados en 90 días como 
máximo. Esto sin dudas facilitará todos los trabajos que, 
junto al médico veterinario, en ese rodeo se llevarán 
adelante a lo largo del tiempo.

» Si el objetivo del productor de cría es preñar la mayor 
cantidad de vientres de su rodeo, en el menor tiempo 
posible, resulta imprescindible avanzar en el control de 
las enfermedades venéreas. Las mismas impactan fuer-
temente en el cumplimiento de esta meta.
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Las diarreas de los terneros juegan 
un rol clave en las etapas de parición 
tanto en los rodeos de cría, como en 
los de leche. 

Es por ello que resulta importan-
te vacunar a las vacas y vaquillonas 
durante el último tercio de la gesta-
ción en campos sin antecedentes de 
casos de diarrea, y lo más cercano 
al parto posible, en campos proble-
máticos o con antecedentes, a fin de 
que transmitan inmunidad calostral 
a los terneros.

Más allá de esto, es estratégico 
compartir algunas recomendacio-
nes que veterinarios y productores 
deben tener en cuenta a la hora de 
abordar la presencia de esta enfer-
medad en su vínculo con los labora-
torios de diagnóstico.

RECOMENDACIONES PARA 
LA GUACHERA (TAMBO)
• Se debe exigir al laboratorio de 

diagnóstico un máximo de 48 a 72 
horas para la entrega de los resul-
tados de un cultivo bacteriológi-
co; un test de inmunocromatolo-
gía o inmunofluorescencia directa 
para diagnosticar los agentes vi-
rales, bacterianos y la observa-
ción parasitaria. 

• Una vez determinado el agente 
que está actuando en el rodeo, se 
puede proceder a tareas de pre-

vención, como a tratamientos es-
pecíficos, indicando el antibiótico 
indicado para cada caso.

• Al emplear rápidamente el trata-
miento indicado, se reducen las po-
sibilidades de generar resistencias 
y se incrementan las chances de 
ser más efectivos en los resultados. 

• Establecer un tratamiento “sostén” 
de hidratación a los terneros. Como 
sabemos, las bacterias y los virus 
barren con la flora intestinal y se 
terminan produciendo mortanda-
des por deshidratación. 

• Es clave la actividad del guachero 
a la hora de informar al veterinario 
sobre la situación real, a fin de ac-
tuar en consecuencia.

RECOMENDACIONES PARA 
LOS CAMPOS DE CRÍA
• Igual que en el caso de las guache-

ras, se debe exigir rapidez y eficacia 
a los laboratorios de diagnóstico a 

la hora de entregar los resultados 
de cultivos bacteriológicos; test 
de inmunocromatografías o inmu-
nofluorescencia directa para diag-
nosticar los agentes virales, bacte-
rianos y la observación parasitaria.

• Será clave tomar muestras de ani-
males no tratados con antibióticos 
y enviarlas refrigerados al laborato-
rio de diagnóstico. 

• Una vez determinado el agente 
que está actuando en el rodeo, se 
puede proceder a tareas de pre-
vención, realizando tratamientos 
poblacionales y/o individuales, 
indicando el antibiótico indicado 
para cada caso.

• Cuando se inician estos tratamien-
tos, será recomendable señalar a 
esos terneros para evaluar si repi-
ten el cuadro más adelante. 

• Interesante será poder rotar sema-
na a semana o quincenalmente, a 
los terneros nacidos hacia potreros 
donde las pasturas no hayan sido 
empleadas aún para dar sostén a 
las pariciones.

• Si bien algunos veterinarios re-
comiendan aplicar la vacunación 
con los brotes en curso, siempre 
lo recomendable es vacunar a los 
vientres en el último tercio de ges-
tación para prevenir la diarrea en 
los terneros. 

VACUNAR A LAS MADRES PARA PREVENIR 
LA DIARREA EN LOS TERNEROS

Compartimos recomendacio-
nes concretas para prevenir la 
difusión de esta enfermedad en 
rodeos bovinos tanto de carne, 
como de leche.

» Veterinarios y productores deben exigirle al labora-
torio de diagnóstico un máximo de 48 a 72 horas para la 
entrega de resultados, por ejemplo, de un cultivo bacte-
riológico o un test de inmunofluorescencia directa, para 
diagnosticar agentes virales y bacterianos.
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n el marco del nuevo proceso 
de expansión iniciado por el 
Laboratorio CDV hace unos 

años en nuestro país, la empresa ha 
ido profesionalizando sus unidades de 
trabajo, contando hoy con un equipo 
de personas que se desempeñan en las 
nuevas oficinas inauguradas en el Parque 
Industrial de Pilar, Buenos Aires, donde la 
empresa tiene montadas dos plantas de 
elaboración de biológicos, una para la 
producción de vacuna antiaftosa y otra, 
para elaborar el resto de la línea de vacu-
nas para bovinos que ofrece al mercado.

Interesante es entonces conocer la vi-
sión de Juan Ignacio Ezcurra, quien des-
de el año 2016 forma parte del laborato-
rio y que desde abril de 2018 se convirtió 
en Jeje de Planificación de la Producción.

“Hoy en día mis tareas cotidianas re-
lativas a la planificación consisten en ana-

E lizar tanto las necesidades 
de venta de Argentina, así 
como las necesidades vin-
culadas a las exportaciones 
o las maquilas (terceros que 
producen sus productos en 
CDV)”, explicó el profesional. 
Y aportó: “Dada la comple-
jidad que tiene el proceso 
productivo de una vacuna, gran parte del 
trabajo radica en establecer los tiempos, 
considerando un promedio de 9 meses 
desde la compra de insumos hasta obte-
ner el producto final ubicado en el merca-
do. que son necesarios a tener en cuenta 
para poder cumplir con todos los contro-
les tanto internos como externos (a través 
de SENASA), para que el producto pueda 
ser despachado sin inconvenientes”.

¿QUÉ ES Y A QUÉ SE DEDICA 
EL ÁREA DE PLANEAMIENTO 
DE CDV?

Juan Ignacio Ezcurra: Desde la óptica 
de producto terminado, la planificación 
en CDV consiste en articular las necesida-
des del mercado (de acuerdo a la época 
del año, la calendarización de los planes 
sanitarios de cada región y las prácticas de 
manejo habituales en los campos) con las 
comerciales (reflejadas a través de un Fore-
cast de ventas) y las capacidades y recursos 
con los que cuenta el área de producción. 
Establece prioridades y debe determinar 
la forma más eficiente para cumplir con 

los objetivos, entregando los productos en 
tiempo y forma. Luego, desde el punto de 
vista de cliente interno, debe analizar cuá-
les son las necesidades que se desprenden 
de estas planificaciones y velar por un ópti-
mo capital de trabajo de la compañía.

  
¿CUÁLES SON LOS DESAFÍOS 
DEL ÁREA A CORTO Y ME-
DIANO PLAZO?

El desafío del área en el corto plazo es 
cumplir con los requerimientos comer-
ciales a través de la entrega del producto 
terminado y con las necesidades produc-
tivas a través de la entrega de materias 
primas e insumos. En el mediano plazo los 
objetivos son ambiciosos y buscamos que 
a través de recursos como SAP o sistemas 
ERP hechos a medida, podamos generar 
la mejor calidad de la información para ser 
cada días más eficientes tanto en las com-
pras de materiales como en la entrega de 
productos. Hoy en día contamos con 2 
proyectos en curso relativos a este tema 
y que consideramos nos pueden dar un 
valor agregado muy importante. 

PUERTAS ADENTRO

PLANIFICACIÓN, UNA HERRAMIENTA 
CLAVE EN EL ABASTECIMIENTO DE 
LAS VACUNAS VETERINARIAS

Juan Ignacio Ezcurra explica cómo funciona el área 
desde la cual se busca unir de manera eficiente las 
necesidades comerciales del Laboratorio CDV con 
los recursos disponibles en sus plantas.

Los interesados en conocer más sobre 
los procesos y las acciones que lleva 
adelante el Laboratorio CDV en el país, 
pueden acceder a videos e informacio-
nes concretas siguiendo en las redes 
sociales el #ConoceCDV, o bien unién-
dose a los distintos canales con que 
cuenta la empresa desde @LabCDV. 
Más información: cdv@cdv.com.ar 

CONOCÉ CDV
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“Es clave usar una tuberculina con-
fiable para aplicarla en el pliego ano 
caudal a 0.1 ml, extremando las me-
didas de higiene. Luego, deberemos 
hacer la lectura correspondiente a las 
72 horas”, explica Grassi. Y sorprende: 
“Muchos productores también están 
utilizando la tuberculina aviar para de-
terminar cuadros de paratuberculosis; 
una enfermedad que también se ve 
cada vez más en los rodeos, tanto en 
tambos como en campos de cría y no 
solo en hembras, sino también en ma-
chos. La Tuberculosis es una enferme-
dad que ha rebrotado, vemos casos en 
bovinos que deben ser descartados”. 

Finalmente, el veterinario destaca la 
necesidad de prestar atención a los ca-
sos de pediculosis y a rebrotes de sarna 
que se están viendo en la producción 
bovina. “Las carencias minerales tam-
bién las veremos en esta época del año, 
sobre todo con casos de hipomagnese-
mia, aunque también debemos trabajar 
en la mejor disponibilidad de calcio y 
fósforo”, cierra Oscar Grassi. 

CONSEJOS CDV

rodeos; año tras año vemos sus consecuen-
cias productivas y económicas. Contamos 
con vacunas excelentes, que han demos-
trado resultados. Debemos utilizarlas en el 
momento adecuado”. Más allá de esto, el 
veterinario de reconocida trayectoria en el 
sector explicó que, en caso de tener a los 
animales identificados, será clave comenzar 
por vacunar al rodeo de cabeza y de cuer-
po que es el que va a estar más cerca de la 
parición. “Ante cuadros de diarrea, el trata-
miento es mucho más caro y complicado: se 
deben identificar los terneros, tratarlos en 
el campo, etc, eso es problemático. Es clave 
dar las vacunas en el tiempo y la forma que 
corresponde”, resalta el profesional.

#CONSEJOSCDV
También durante el invierno, veteri-

narios y productores deben poner la lupa 
sobre la sanidad de los toros, realizando 
exámenes rutinarios (revisando aplomos, 

esde fines de 2018, el La-
boratorio CDV comparte a 
través de sus distintas redes 

sociales (YouTube, Facebook, Instagram 
y Twitter) consejos para implementar 
un correcto plan sanitario en los rodeos 
bovinos. ¿Cómo lo hace?

En este caso, la apuesta estuvo vincu-
lada a una serie de entrevistas realizadas 
al médico veterinario Oscar Grassi (Vete-
rinaria El Regreso), con quien se recorrie-
ron distintos establecimientos de la zona 
de Dudignac, 9 de Julio, Buenos Aires, a 
fin de generar una serie de materiales 
que ya han superado las 20.000 visuali-
zaciones en su formato digital.

Durante estas filmaciones, Grassi fue 
dejando en claro las distintas recomen-
daciones sanitarias y de manejo que 
veterinarios y productores deben tener 
en cuenta a la hora de aumentar la pro-
ductividad de sus rodeos, evitando la 

ojos, dentición, capacidad de servicio y 
examen genital) y vacunándolos dos ve-
ces al año contra las enfermedades repro-
ductivas (una en estos momentos y otra, 
antes del servicio). “Es clave que realice-
mos los raspajes correspondientes para 
determinar Campylobacteriosis y Trico-
moniasis, necesitamos dos raspajes nega-
tivos consecutivos para estar tranquilos”, 
agrega Grassi en sus recomendaciones. Y 
refuerza: “Es clave aquí también sangrar a 
los toros para brucelosis y desparasitarlos 
en base a un plan estratégico que incluya 
la rotación de drogas”.

“TENEMOS QUE USAR TUBER-
CULINAS CONFIABLES”

Ya culminando sus consejos para el 
período invernal, el médico veterina-
rio Oscar Grassi repasa en los mate-
riales generados para el Laboratorio 
CDV la importancia de avanzar en las 
pruebas de tuberculina tanto en los 
rodeos de leche, como de cría y tam-
bién en las cabañas.

En el marco de la sección “Consejos CDV” que el laboratorio promueve en 
sus redes sociales, el médico veterinario Oscar Grassi comparte recomen-
daciones para aumentar la productividad de los rodeos, evitando la apari-

ción de enfermedades a través de vacunaciones estratégicas. 

aparición de enfermedades a través de 
vacunaciones y tareas estratégicas.

Si bien los interesados pueden tomar 
contacto con los materiales desde las redes 
sociales (Ver recuadro) o seguirlos a través 
del #ConsejosCDV, vale destacar los princi-
pales conceptos vertidos por Grassi en rela-
ción con la época del año que atravesamos. 
“El invierno es una etapa clave para proyec-
tar en futuro del rodeo. En materia sanitaria 
es clave trabajar en la prevención de las dia-
rreas neonatales de los terneros, aplicándo-
le a los vientres la vacuna de 5 ml subcutá-
nea (doble dosis a las vaquillonas y una dosis 
a las vacas en caso que estas vengan de años 
anteriores recibiendo vacunaciones) lo más 
cerca de parición posible: cuando la madre 
está produciendo el calostro que luego pro-
veerá a los terneros”, explica Oscar Grassi en 
uno de sus videos. 

Y agrega: “La diarrea de los terneros es 
una enfermedad muy diseminada en los 

INVIERNO: 
UNA ETAPA PARA PROYECTAR 

EL FUTURO DEL RODEO

D

Oscar Grassi. El profesional destacó la importancia 
de invertir en la prevención de enfermedades 
reproductivas, convocando a que ganaderos, vete-
rinarios y laboratorios de diagnóstico trabajen en 
conjunto sobre el control de la problemática.

A lo largo de los últimos meses, el Labo-
ratorio CDV viene compartiendo distin-
tos materiales audiovisuales en los cua-
les el médico veterinario Oscar Grassi 
repasa las principales recomendacio-
nes sanitarias y de manejo para evitar la 
aparición de enfermedades que afecten 
el desempeño potencial de los bovinos.
Estos vídeos pueden encontrarse bajo 
el #ConsejosCDV en las distintas redes 
sociales que maneja la empresa (YouTu-
be, Facebook, Instagram y Twitter).

Allí no solo se destacan las principales 
enfermedades que afectan la produc-
tividad de los rodeos bovinos, sino 
que también se refuerza el potencial 
de la línea de vacunas veterinarias 
de CDV, ofreciendo una solución es-
pecífica para cada una de las proble-
máticas sanitarias que afectan a los 
bovinos. ¿Querés saber más sobre la 
campaña? ¿Te interesa recibir los vi-
deos para difundir entre tus clientes? 
Escribinos a cdv@cdv.com.ar.

¿CÓMO LAS VACUNAS MEJORAN LA PRODUCTIVIDAD?

» “La diarrea de los terneros es una 
enfermedad muy diseminada en los 
rodeos; años tras años vemos sus con-
secuencias productivas y económicas. 
Contamos con vacunas excelentes, que 
han demostrado resultados. Debemos 
utilizarlas en el momento adecuado”.

» “Muchos productores también están utilizando la 
tuberculina aviar. Esto nos determina cuadros de paratu-
berculosis; una enfermedad que también se ve cada vez 
más en los rodeos, tanto en tambos como en campos de 
cría y no solo en hembras, sino también en machos”. 
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CDV se ha sabido posicionar en el mer-
cado con productos de calidad, siempre 
ofreciendo soluciones para prevenir la apa-
rición de enfermedades en la hacienda. A 
su vez, hemos insistido en instalarnos en la 
mente de los usuarios de nuestras vacunas 
como una compañía innovadora, siempre 
con proyectos en materia de investigación y 
desarrollo aplicada a la realidad de la activi-
dad ganadera. En definitiva, con la aproba-
ción oficial de nuestra vacuna antiaftosa nos 
hemos convertido en el único laboratorio 
local que abarca desde el diagnóstico de las 
enfermedades, hasta su prevención con una 
amplia paleta de productos que ponemos a 
disposición de veterinarios y productores. 

¿CREEN QUE LA IRRUPCIÓN 
DE CDV EN EL SEGMENTO 
MODIFICARÁ EL MERCADO?

Realmente no lo creemos así. CDV no 
va a plantear una comercialización dife-
rente a lo que sus clientes estaban acos-
tumbrados, aunque sin dudas que con-
tar con la vacuna antiaftosa nos abrirá la 
puerta para jugar más intensamente con 
nuestras otras vacunas en los planes ofi-
ciales del Senasa, por ejemplo. 

Dicho esto, también vale desta-
car que siempre la prioridad la ten-
drán nuestros clientes más fieles, 
los cuales no solo nos acompañan 
hoy, sino que lo vienen haciendo 
hace ya muchos años. 

NOTA DE TAPA

daciones de Sanidad Animal y clientes de la 
empresa (distribuidores y veterinarios).  

¿CÓMO SIGUE LA PARTICI-
PACIÓN DE LA EMPRESA EN 
LA PRESENTE CAMPAÑA?

Las próximas series estarán disponibles 
para junio, julio y agosto con 1,2 millones de 
dosis en carpeta. Para septiembre ya espe-
ramos incrementar el ritmo de producción 
hasta alcanzar las 12 millones de dosis que 
esperamos poder ofrecer de manera anual, 
solamente para el mercado argentino. 

¿CUÁL FUE LA REACCIÓN DEL 
CANAL COMERCIAL?

Nuestro país tiene una larga trayecto-
ria en el segmento específico de la fiebre 
aftosa, con diversas plantas que producían 
vacunas hasta el momento previo a dejar 
de vacunar hacia fines de los años 90. Luego 
de esto, hubo distintos intentos para insta-
lar unidades elaboradoras, que no llegaron 
a buen puerto. De allí la trascendencia del 
logro de CDV. En ese marco, destacamos el 
apoyo del Senasa en todo el recorrido transi-
tado. Cumplimos al pie de la letra el plan de 
acción que había aprobado el holding euro-
peo y hoy nos invade una inmensa alegría.

Ya refiriéndonos específicamente al 
canal comercial veterinario, tuvimos una 
muy buena repercusión. En todos los casos 
se destacó la buena noticia, no solo para 
nuestra empresa sino también para el país, 
ya que representa una alternativa para los 

na inmensa alegría invadió a las 
casi 180 personas que trabajan 
día a día en el Laboratorio CDV 

cuando, a mediados de febrero, el Senasa 
aprobó la nueva vacuna antiaftosa que es 
elaborada en la unidad productiva que la 
empresa habilitó hacia finales de 2017 en 
el Parque Industrial de Pilar, Buenos Aires, 
tras una inversión que con el tiempo superó 
los US$ 40 millones. “Hicimos realidad una 
promesa de 2015, cuando nos comprome-
timos a invertir y construir una nueva planta 

con el objetivo de am-

clientes, pero también un resguardo para el 
estatus sanitario de nuestro país.

¿Y ENTRE LOS ACCIONISTAS 
DEL HOLDING DEL CUAL FOR-
MA PARTE EL LABORATORIO?

Sin dudas que también vivieron la apro-
bación de la primera serie con mucha ex-
pectativa. El holding siempre mostró interés 
por formar parte de este mercado y por ello 
es una satisfacción haber podido sostener 
su acompañamiento durante estos años. 

Sabemos que podemos recuperar la 
inversión realizada. Somos conscientes tam-
bién que existe en este segmento ya un gran 
jugador, pero nuestra expectativa es la de 
acompañar a los veterinarios y productores 

locales, a la vez de apostar fuerte a la intro-
ducción de nuestra vacuna antiaftosa en el 
mercado global. Existen discusiones para 
dejar de vacunar contra la enfermedad en 
nuestro país, pero no creemos que esa sea 
una solución. Hoy, la vacunación antiaftosa 
está muy incorporada en la rutina de los 
productores y le otorga al país un estatus 
ideal para seguir abriendo nuevos mercados 
para la carne bovina argentina. 

Más allá de esto, ya estamos en proceso 
de registro para la vacuna en Asia y distintos 
países del resto del mundo. El objetivo es 
exportar 15 a 20 millones de dosis adiciona-
les en la medida que crezca la producción. 

¿Y LOS DESAFÍOS A FUTURO?

El gerente general del laboratorio, Juan Roo, describe el proceso vivido inter-
namente y destaca el logro alcanzado a mediados de febrero, tras un trabajo 

intenso de casi 4 años y una inversión que superó los US$ 40 millones.

pliar la oferta de vacuna de calidad y ponerla 
a disposición del productor argentino y de la 
región”, aseguró Juan Roo, Gerente General 
de CDV. Vale decir que la planta de vacunas 
antiaftosa de CDV cuenta con una capaci-
dad de producción de 40 millones de dosis 
bi, tri y tetravalente. “Este es el corolario de 
un proceso que llevó casi cuatro años y que 
forma parte de un proyecto más amplio que 
apunta a posicionar en el mediano plazo a 
CDV como un laboratorio veterinario líder 
en la región”, comentó Roo, para también 
manifestar su emociones luego de alcanza-

do la aprobación de la vacuna. 
“Cuando comenzamos con el 

proyecto tuvimos que sobreponer-
nos a aquello de que era “imposible” 
sumarnos al segmento. Hoy, estamos 
felices por el equipo de trabajo conso-
lidado”, agregó. Y reforzó: “Ya estamos 
pensando en nuestros próximos desa-
fíos, los cuales sin dudas nos verán ofre-
ciendo vacunas de calidad también en 
otras especies, además de los bovinos”.

¿QUÉ CARACTERÍSTICAS TIE-
NE LA VACUNA?

Juan Roo: La nueva vacuna antiaftosa 
de CDV es elaborada bajo el método de 
elaboración BHK y sigue las tendencias glo-
bales en cuanto a su búsqueda por ser cada 
vez más pura y segura, cuidando siempre el 
bienestar de los animales. Fueron 1.160.000 
las dosis de vacunas aprobadas por el Sena-
sa, las cuales se comercializaron entre Fun-

VACUNA ANTIAFTOSA: 
“APROBAR LOS CONTROLES DEL SENASA ES 

UN LOGRO DE TODO EL EQUIPO DE CDV”

U

Juan Roo. Gerente General en CDV.

Juan Roo, adelantó que la empresa se 
encuentra ampliando en cantidad a su 
Equipo Técnico y Comercial. “Pensamos 
en el largo plazo, donde la empresa apun-
ta a consolidar un liderazgo destacado en 
el ámbito de la salud animal”, aseguró. Y 
agregó: “No menos importantes son las 
inversiones que realizamos en nuestro La-
boratorio de Diagnóstico, a cargo del Dr. 
Fernando Luna, para ofrecer un servicio 
de excelencia a los clientes: si no trabaja-
mos desde el diagnóstico y la prevención 

será difícil mejorar los índices producti-
vos”. Finalmente, Roo compartió sus ex-
pectativas para este 2019. “Será un año 
difícil. Las variables macroeconómicas de-
muestran que estamos en un círculo com-
plejo (tasas de interés, el tipo de cambio 
y la actividad económica, etc)”, explicó. Y 
concluyó: “Debemos trabajar para que se 
apliquen las más de 300 millones de dosis 
de vacunas que realmente los planes sa-
nitarios productivos deberían contemplar 
en base a las cabezas actuales”. 

DESAFÍO: APLICAR LAS 300 MILLONES DE DOSIS 
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EL IMPACTO DE LA SANIDAD

l destete produce cambios 
drásticos en la vida de los 
terneros y las terneras que 

recién están incorporándose a los ro-
deos. Estos animales son separados de 
su madre, modificándoseles su hábitat 
y alimentación, en cuestión de días. 

Según los profesionales expertos en 
la materia, ese “golpe de estrés” podría 
llegar a ser equivalente al que puede 
experimentar un empresario agrícola 
ganadero afectado por una inundación 
o una sequía feroz.

Claro que este cambio sustancial 
en el manejo de los terneros y las 
terneras no suele pasar desapercibi-
do en la vida productiva de los esta-
blecimientos ganaderos. 

Por el contrario, estas circunstan-
cias afectan las defensas inmunológi-
cas de los animales, los cuales están 
más expuestos a las enfermedades. 

Tal es la importancia de las proble-
máticas sanitarias en el normal desarro-
llo de los animales, que desde la Cámara 
Argentina de la Industria de Productos 
Veterinarios (Caprove), se asegura que 
nuestro país pierde más de $30.000 mi-
llones al año por no implementar planes 
sanitarios que le permita al ganado bo-
vino expresar su máximo potencial ge-
nético y nutricional.

Además, la estadística sostiene que 
cada 100 vacas que pisan sobre suelo 
argentino, solo 76 se preñan y cuatro 
de ellas pierden su cría antes de nacer. 

A su vez, de los 72 terneros nacidos, 11 
se pierden antes del destete. 

Y así es como el país se queda 
solo con 63 terneros, cada 100 va-
cas, aproximadamente.

Más allá de esto, es interesante sa-
ber qué pasó con esos 39 terneros que 
no lograron su desarrollo. 

Según Caprove, 10 de las 24 vacas 
no quedan preñadas, no se preñan por 
problemas sanitarios. A su vez, de los 
cuatro que se pierden antes del parto, 
tres son por sanidad y de los 11 no na-
cidos, 9 se pierden antes del destete 
por problemas de diarrea y neumonía 
perinatal, principalmente. 

Así de contundente: Argentina 
pierde 4,4 millones de terneros al 

año, solo por problemas sanitarios, 
lo cual sin duda refuerza un concepto 
estratégico sobre el cual el veterinario 
debe insistir en su asesoramiento a 
campo: la sanidad es una pata estra-
tégica para aumentar la productividad 
y poder así abastecer con productos 
de calidad tanto al mercado interno, 
como al de exportación.

PASO A PASO
En esta etapa, los establecimien-

tos ganaderos comienzan a mostrar 
terneros al pie de la madre, los cua-
les atraviesan un momento crucial en 
sus vidas: el destete. 

El primer aspecto por considerar en 
la planificación de esta etapa produc-

tiva es el sanitario, buscando siempre 
proteger a los terneros de los proble-
mas más comunes a considerar.

Es momento de realizar la co-
rrecta prevención de enfermedades 
respiratorias, frente al comienzo del 
período invernal. 

A partir de los dos meses y medio 
del animal y hasta 15-20 días antes del 
destete, es conveniente aplicar dos 
dosis separadas cada 20-30 días de 
vacuna preventiva del complejo respi-
ratorio bovino, debiéndose aplicar una 
dosis de refuerzo alrededor de los 6-8 
meses de edad. 

Es recomendable también apli-
car un refuerzo contra las enfer-
medades clostridiales, dando por 
hecho que fueron vacunados pre-
viamente durante la primavera con 
dos dosis correspondientes.

Estas bacterias -que son habitantes 
normales del suelo e intestino de los 
bovinos- son los agentes productores 
de mancha, gangrena, Enterotoxemia 
y hepatitis necrótica. En establecimien-
tos con antecedentes de aparición de 
esta enfermedad, es aconsejable reva-
cunar una vez por año.

En los animales recién nacidos se 
presentan frecuentemente afecciones 
del aparato digestivo debido a la falta 
de madurez de su sistema inmunológi-
co (conocidas como diarreas neonata-
les de los terneros). Para prevenir estas 

afecciones debe vacunarse los terneros 
a partir del primer mes o bien vacunar 
a las madres antes del parto para que 
transmitan la inmunidad vía calostro.

Es clave también tener presente 
que, entre los 3 y los 8 meses, es obli-
gatoria la vacunación de todas las hem-
bras contra la Brucelosis. 

No menos importantes son las en-
fermedades carenciales -que se pre-
sentan con un elevado grado de es-
pecificidad en las distintas regiones 
ganaderas. Las más comunes son ca-
rencia de cobre, fósforo, calcio, selenio 
y magnesio. 

COMENZAR CON EL PIE 
DERECHO

En cuanto a la parasitosis gas-
trointestinal, las recomendaciones 
de control se inician con el trata-
miento al destete. 

El seguimiento para evitar el im-
pacto de la enfermedad, que se pre-
senta clínicamente con diarrea, pérdi-
da de estado, edema submandibular 
(papada), se hace con el diagnóstico 
de huevos en materia fecal (hpg). La 
rotación de drogas es una herramien-
ta necesaria para evitar la resistencia 
a los antiparasitarios. 

El suministro de una dosis de com-
plejo vitamínico A–D-E se aconseja 
principalmente en terneros desteta-
dos precozmente. 

DESTETES EXITOSOS: 
“LA MADRE DE TODAS 

LAS BATALLAS”
Las pérdidas por terneros no nacidos, puede definir la suerte 

de los productores para el resto del año. ¿Por qué es importan-
te el asesoramiento veterinario? ¿Cuáles son las enfermedades 

a las que más atención hay que prestar?

E

En nuestro país se pierden más de $30.000 millones al año por no emplear planes sanitarios que le permitan a los rodeos expresar su máximo potencial.

El estrés generado en los bovinos al momento 
del destete afectan las defensas inmunológicas 

de los animales, los cuales quedan más expues-
tos al contagio de distintas enfermedades.
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Más allá de los expresado en rela-
ción con la situación de los terneros 
y las terneras durante el destete y re-
firiéndonos específicamente ahora a 
vientres y reproductores, nos encon-
tramos con vaquillonas y vacas a las 
que debemos realizar el tacto para 
confirmar la preñez. 

En este momento podemos aplicar 
un refuerzo con Leptospirosis o vacu-
nas reproductivas, a fin de aumentar 
la protección contra los abortos por 
leptospiras, que suelen producirse en 
preñeces de más de 4 meses. 

Sería apropiado también aplicar un 
refuerzo anual contra enfermedades 
clostridiales sobre los reproductores.

Por otro lado, es clave considerar 
a Tricomoniasis y Campylobacteriosis 
como enfermedades que generan in-
fertilidad, repetición de celo y abortos. 

Para controlarlas, lo ideal es hacer 

los análisis a los toros luego de termi-
nado el servicio. Así, se podrá tener el 
tiempo necesario para la identificación 
de los animales enfermos y determinar 
su tratamiento o su eliminación.

¿Y EN LAS ZONAS INUNDADAS?
Tal como se ha destacado desde el 

INTA en reiteradas oportunidades, en 
momentos de crisis hídrica como los 
que ha vivido buena parte de nuestro 
país en los últimos meses, es indispen-
sable elaborar un plan sanitario refor-
zado para prevenir las enfermedades 
habituales de los rodeos bovinos. 

La primera recomendación es 
contar siempre con la asistencia de 
un médico veterinario para evaluar 

EL IMPACTO DE LA SANIDAD

¿QUÉ OTRAS ENFERMEDADES DEBEN 
EVITARSE PARA PRODUCIR MÁS CARNE?

Es un momento clave para avan-
zar con las vacunaciones frente 
a los complejos reproductivos y 
clostridiales, así como también 
para evitar la presencia de leptos-
pirosis en los rodeos.

el estado sanitario del rodeo, esta-
blecer un plan preventivo y asesorar 
sobre el buen uso de las vacunas y 
los medicamentos. 

Enfermedades como la diarrea neo-
natal, leptospirosis, carbunclo bacteri-
diano y las parasitosis gastrointestinal 
pueden verse favorecidas por estrés, 
hacinamiento, desnutrición, encharca-
miento o movimiento de agua. 

El carbunclo bacteridiano o ántrax 
es una enfermedad infectocontagiosa 
que produce muertes sobre todo en 
animales adultos. La aparición de esta 
enfermedad puede verse favorecida 
por la diseminación de bacterias espo-
ruladas desplazadas por el agua desde 
sitios donde se presentaron casos.

En vacas y vaquillonas que ingre-
san a servicio, debe aplicarse la va-
cuna contra enfermedades reproduc-
tivas, dos dosis para vaquillonas de 
primer servicio (30 y 15 días antes del 
inicio) y una dosis para vacas (15 días 
antes del inicio). 

La revisación de toros para detec-
ción de enfermedades de transmi-
sión venérea (Campilobacteriosis y 
tricomoniasis) debe comenzar, como 
mínimo, un mes antes del servicio 
para dar lugar, por lo menos, a dos 
raspajes negativos (separados por 7 
a 10 días) y eventuales tratamien-
tos o reemplazos de toros positivos. 
Completar con la revisación clínica y 
el diagnóstico de brucelosis y tuber-
culosis. En síntesis, los problemas 
sanitarios del rodeo siempre inciden 
directamente en los resultados pro-
ductivos de las empresas. 

Desde el área de Producción Animal 
del INTA se ha destacado el momen-
to de gran expectativa que vive la 
ganadería argentina y que las estra-
tegias para aprovechar esta situa-
ción pasan por dos ejes: aumentar 
el destete de terneros, con la tec-
nología disponible, y los kilos en la 
media res faenada. 
“Si se incrementa entre 10 y 12 
kilos el peso de los animales en 
ocho años y se pasa del 63 al 68% 
el destete, se podrá más que du-
plicar la exportación de carne, sin 
afectar el consumo interno”.
Aunque la condición corporal media 

del rodeo nacional coincide con la 
necesaria para preñar con éxito al 60 
% de las vacas, en el país “por cada 
100 animales en un planteo de re-
producción –cría– sólo un poco más 
del 50% –vacas, toros, vaquillonas– 
produce un ternero”, expreso un in-
forme del Instituto. 
La hembra promedio del rodeo de 
cría argentino es demasiado delgada 
al momento del servicio, lo cual no 
condice con una alta fertilidad. 
“En promedio, 50 kilogramos más de 
peso vivo de la vaca permitirían au-
mentar, al menos, 15 puntos el índi-
ce de preñez”, precisó el documento.

DUPLICAR LA EXPORTACIÓN DE CARNE
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CONTACTO DIRECTO

on miles de seguidores en las 
distintas plataformas digita-
les en las cuales está presen-

te, el Laboratorio CDV inició este 2019 
con el objetivo de acercarse a los vete-
rinarios y productores que aplican sus 
vacunas en los distintos establecimien-
tos ganadero de todo nuestro país. Y es 
en este contexto, donde la expansión 
a través de las redes sociales que lle-
va adelante la empresa bajo @LabCDV 
viene mostrando un fuerte crecimien-
to tanto en Facebook, como Instagram 
y Twitter, compartiendo acciones bajo 

@LABCDV: 
BUSCANOS, ESTAMOS 

EN LAS REDES SOCIALES

Con el objetivo de estar cada vez más cerca de sus clientes, el Laborato-
rio CDV refuerza durante este 2019 su presencia en el mundo digital por 

medio de acciones concretas en las redes sociales.

C diferentes seccio-
nes:

# C o n s e j o s 
CDV: con la parti-
cipación del mé-
dico veterinario 
Oscar Grassi.

#ConocéCDV: 
dando la po-
sibilidad a los 
seguidores de 
conocer las plantas propias, donde 
el Laboratorio CDV elabora no solo 
su línea tradicional de vacunas para 
bovinos, sino también la nueva ins-
talación desde la cual se produce la 
vacuna antiaftosa de la empresa.

#MartesDeTerneros: El laboratorio 
se suma a una tendencia de los martes, 
compartiendo consejos clave sobre la 

buena sanidad de los terneros.

LAS VACUNAS Y SUS CARAC-
TERÍSTICAS

También las redes sociales le sirven 
a CDV para mostrar a productores y ve-
terinarios el amplio abanico de vacunas 
con las que cuenta para hacer frente a 
distintas problemáticas sanitarias que 

afectan a la producción bovina 
nacional, impidiéndole expresar 
su máximo potencial posible.

Comenzando por la nueva 
vacuna antiaftosa de la com-
pañía, pero sin perder de vista 
la difusión de otras como Car-
bunclo, Brucelosis, Feedlot Plus 
y aquellas destinadas a preve-
nir los Complejos Clostridiales, 
Respiratorios y Reproductivos, 
sin olvidar tampoco las tuber-
culinas PPD y AVIAR.

Para más información sobre los 
productos: cdv@cdv.com.ar. 




